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Podczas tego etapu pokazemy potencjalnemu
Klientowi, w jaki sposdb nasze produkty i ustugi
odpowiadaja na jego potrzeby a takze jak dbamy

0 jakos$¢ oraz poufnosc¢ informacji.

m potrzeb

Na tym etapie zweryfikujemy potrzeby Klienta
najdoktadniej jak potrafimy, przedstawiajgc

wstepna oferte.

m”ozumienie J

Po ustaleniu potrzeb lepiej zdefiniujemy
wyzwania, przed ktérymi stoi Klient oraz sposoby,

w jakich mozemy wesprzec jego projekt.
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Po omodwieniu szczegdtéw mamy petng wiedze
¥ na temat wymaganego zakresu prac. Dzieki

czemu mozemy przedstawié oferte zawierajaca
zakres ustug,

harmonogram, szczegdtowy

wymagania techniczne oraz warunki handlowe.

[£Z8 na dyskusje

Po ztozeniu kompleksowej oferty proponujemy

rozpoczecie dyskusji na temat warunkéw -
projektu, ceny, harmonogramu i innych waznych

aspektéw projektu.
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Po otrzymaniu zielonego Swiatta do realizacji
zamowienia zrealizujemy wspdlne spotkanie

startowe. |
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Na tym etapie bedziemy realizowac

ustugi w uzgodnionym terminie.

L [Eina dalsza wspétprace

Wierzymy, ze po udanej realizacji nasz Klient z przyjemnoscia

skorzysta z ustug Enetecs w przysziych projektach.



